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O Guia Executivo para
Modernizar o Core
Business com |IA

COMO CONSTRUIR UMA EMPRESA
DE UM HOMEM SO?
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Quem ja tentou usar IA
em sua empresa e

O teve sucesso?
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Adocao de IA falha por operacoes obsoletas,
aponta pesquisa

Estudo revela que 82,6% das empresas ampliaram o uso de Inteligéncia Artificial em 2025, mas apenas
31,5% tém maturidade organizacional para gerar impacto real nos negocios
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Experts alertam: IAs em processos
ruins multiplicam falhas

A adocdo de |IA pelas empresas brasileiras dobrou em um ano, mas especialistas advertem:
automatizar operacoes com processos mal estruturados multiplica erros, nao os elimina.
Enquanto 25% das organizacdes ja utilizam a tecnologia em ao menos um caso de uso,
infraestrutura deficiente e escassez de talentos seguem como principais entraves para uma
implementacao eficaz.




A Génese das Empresas e a
Armadilha dos Sistemas
Tradicionais

e Crescimento Organico
» Criacao dos Papéis
* Desafio da Escala

 Reflexo nos Sistemas
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Evolucao da IA: De Tarefas
Isoladas a Agentes Autonomos

A EVOLUGAO DA INTELIGENCIA ARTIFICIAL: DA AUTOMAGAO SIMPLES A0 AGENTE AUTONOMO

* |A + Automacao Tradicional
« Paradigma da IA Generativa
* A Virada de Chave (Os Agentes)

AUTOMAGAO DE SISTEMAS ESPECIALISTAS  APRENDIZADO DE MAQUINA  MODELOS DE LINGUAGEM AGENTE AUTONOMO E
REGRA UNICA & CHATBOTS INICIAIS (MACHINE LEARNING) GRANDE (LLMs) & AGENTES INTELIGENCIA ARTIFICIAL
CONVERSACIONAIS GERAL (AGI)
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Comunicacao Moderna e
Protocolos

* Novas Capacidades
* Model Context Protocol (MCP)

« Caso de Uso Integrado

contextforge | ¢

FERRAMENTAS DE DADOS E EMPRESARIAIS

> . o | i 'A S -v3~ \ 4;)_?‘77‘ ,,,“"t;’-' .(‘ ,"
N ¥ s L P = _ ,\:‘ — ;v__:“:j:..-- P 2 S
/;. - < BN "~ \ — == a
= / o = > S S d/qéll’es e
CONECTOR UNIVERSAL |’ % = P

: DE CONTEXTO 2




O Futuro do Trabalho e a
Arquitetura Orientada a
Problemas

 AEmpresa de Um Homem So
 Mudanca de Mindset

* O Novo Papel Humano




FLUXO DE VENDAS COMPLETO:

DO PEDIDO A REPOSICAO DE ESTOQUE

d

1. COMPRA DO 2. VENDA 3. FATURAMENTO 4. LOGISTICA 5. ACOMPANHAMENTO 6. REPOSICAO
PRODUTO ONLINE (EMISS[\O NF-E) & ENTREQA DO CLIENTE DE ESTOQUE
(CLIENTE) (E-COMMERCE) (EXPEDICAQ) (POS-VENDA) (PRODUCAOQ)

Gerada a nota fiscal
O cliente seleciona O pedido é recebido, eletrdnica e Separagdo dos Envio de cédige de Atualizagdo do
itens online e finaliza validado e processado documentos de produtos, embalagem rastreio, confirmacao inventario e pedido de
a compra com no sistema da loja faturamento do e envio da mercadoria de entrega e pesquisa novos produtos para
pagamento. virtual. pedido. ao destino. de satisfagao. fornecedores.
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ORGANOGRAMA DE EMPRESA HIBRIDA:
HUMANOS E IA COEXISTINDO
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CEO
(Humano)
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Gerente de Agente de Gerente de Agente de Gerente de Agente de
Arquitetura de Anadlise de Cadeia de Otimizagao de Desenvolvimento Triagem de
Software Codigo e Suprimentos Inventario de Talentos Curriculos e
(Humano) Seguranga (IA) (Humano) Preditivo (IA) (Humano) Avaliagao (IA)
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marcosagnes@gmail.com
Whatsapp: (45) 988238608



